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El B0o% de las oferlas de Lraba-
jo no s encuentra en los anun-
cios de preosa, sino a leavcs de
comtactos, afirman los cxportos
del netwarking profesional Sa-
her relacionarse para hallar emm-
plen, sncios, asesores o clientes
©5 Una clencia que empresarios
v directivos empiezan g apren-
der en curses, con Internet co-
mo asignalura bisica.

Estarmos cn un aula del Ci-
bernarium, el centro de divul-
gaciim teenoligica de Bareelo-
na Activa, una de las primoeras
entidades que ofrece estos cur-
gon. A mestro alrededor se
sientan una empresaria, un
profesional de una importante
compaiiis teenoligics, un inge-
miere industrial, una experta
en comunicacion corporativay
10 personas mis, Asislimos al
geminario Networfeing: crea g
amplio tu red de contactos con
Indernel.

Kosaura Alastucy, fandado-
ra de Proyoectos T1C, imparte Ta
leceiim: “Networking, el arte
de constroir v mantener rela-
ciones a largo plazo, gue imph-
quen un beneficio para las 51;-5
partes”, Y tambien: “Aprender
a utilizar nuestros contactos pa-
ra llegar a personas que noe lor-
man parle de nueslero cireulo
de accidm mas direclo”.

Il networling no cs algo
nuevo, explica Alastmey: “Pien-
sa en la tienda de pucbhlo porla
qque pasan todos los vecinos vel
tendero lo sabe ondo de ellos”,
Pero no fue hasta mediados de
los noventa gue los norteameri-
canes lo convirtieron en disci-
plina, basdndose enla teoria de
los seis grados de separacion,
de Slanley Milgran: dos perso-
nas coaljuiera estin conecla-
das por nn miaximo de seis in-
termediarios”.

“lin Bspana, ol nelworking o
gestinn estratégica de ta red de
confactns es una disciplina
muy nueva v hay pocos cursos
pura ensehar o relacionarse
profesionalmente, Ahora em-
pieza a conocerse v valorarse,
gracias a ladivulgacién que le-
vamas haciendo desde  hace
dos afios”, alirma Alastruey,

Sus alumnos suclen ser jéve-
nes emprogariog, cmprondedo-
res, autimomaos o directores co-
merciales: "Son Ls gque tienen
mas claro el elevado valor de te-
ner uma red de contactos™. Alas-
truey les ensena la importancia
de levar siempre tarjetas de vi-
gita, tener g agenda bien or-
ganizada, apoyindose on las he-
rramicnlas lecnologicas, o no
quedarse en un ringin duranle
las pansas e un congreso.

“Saber hablar en publico v
prosentarse on cinco minukos,
de forma breve y atractiva, es
esencial”, explica. Pern tam-
hién lo es la comunicacion ba-
sada en el correo electrimico:
“El texto debe ser interesante
puarague enganche y establezea
un cenlacto productive”,

Internel ha sido clave pam
popularizar el networfing. Con
clla han llegado las platafor-
mas para profesionales, reme-
dos de las conmmidades virtua-
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Los profesionales vuelven al ‘cole’ para

aprender a relacionarse en Internet

Fl ‘netwarking’ es la gestion estratégica de |a red de contactos profesionales @ El 80% de las ofertas de
empleo se encuentran por relaciones personales @ Neurona, Xing y eConozco, clubes de negocios digitales

g

Rosaura Alastruey da elase a los ejeculivos sobre como moverse en Internet.

les alrededor de otros intere-
ses. "Conocer y renlabilizar es-
Los silios requicre muchas ho-
ras, vy los ejeculivos no suelen
tencr Hempo para cstar al dia.
Por cso nuestros cursos los son
de gran ayuda”,

En el Internet espaiol desta-
can lres platalfooes; Newro-
na, de los fundadores de Info-
jobs; Xing, antes OpenBC, v
eConozen, Son el equivalents
digital de los ¢lubes de nego-
cips, Un alumno del seminarico,
Carlos, ceonomisla, csld en
Newrona: “He localizado a anti-
guns compancros de trabajo v
también he hecho contactos pa-
ra cambiar de empleo”,

Inscribirse en eConozen v
Nenrona es gratnito. Xing es
de pago. Pero el funcionamien-
to es el mismo: hay gque relle-
nar i formulavio, especifican-
do los datos gue la persona

gquiere haver publicos ¥ gue
conformaran su perlil o pigina
web denlro del sitig, que olros
podran visilar.

lin ¢l perfil aparccen enla-
ces a4 sus contactos, usuarios
del sitio que le han dado permi-
s0 para agregarlos o sn lista, El
visilaule counce asi los laeos so-
ciales del intevesado v, si hay
confianza, puede pedirle que le
presente a un contacto. Otra
forma de localizar gente es el
buscador de la platalforma.

“Apuntarse solo es el co-
miernzs, después hay gue inver-
tir tiempo ¥ hacer los debores,
coma rellenar bien el perfil,
pevsonalizarlo con una foto, ha-
cer bisgquedas, contactar con
personas, quedar para conocer-
se”, explica la profesora, que ad-
vierte a sas alumnos: “Asera-
raos de proporeionar los datos
suficientes para que os encuen-

Consejos para el ‘netwaorking’

La compafiia Margueze Telecom
y ProvectosTIC cred un decalogo
para sacar el méxima partido del
aetwiorking en Internet, Estas son
las diez recomandaciones para
triunfar:

1. Establece tu estrategia per-
gonal. | ared de eontactos dehe
basarse an estrategia parsonali-
zada y objetives concretos,

2. Selecciona la red mas ade-
ciads, Escone las redes sociales
que se ajusten mas a tus nacesi-
dades. Dos o res.

3 No pagues sin vaborar, Las
redes no deberian comtemplar
peajes que, ademds, pueden res-
tar valor y frenar su crecimiento.

4. No fomentes agrupaciones
elitistas. Mo todos los contacios
s kguales, pero todes son im-
portantes. La esencia de Wab 2.0
es la apertura de las relaciones
snciales, sin jeraruias ni discri-
minaciones.

B %@ sincarn en la presenta-
cidn de tus datos. Coando Ins fal-
seas, la red plerde su razan de
ser, Es importante la fotografia.

6. Actualiza el contenido de
tu perfil, Es clave que la comuni-
dad puada estar al dia de fus in-
fuigtides, proyectns o aptitudas.
Aprovecha el espacio que se te
da.

1. Respeta la privacidad. Tra-
ta die encontrar gl equilibio entre
la nteligencia colectiva y el res-
go de revelar datos persona bes.

8. Involicrate v 58 proactivo,
Participa activamente en las ini-
ciativas de la comunidad.

9. No agrupes contactos sin
criterso. El metworking no s una
cOMmpetician por consaguir més
contactos.

10, Cultiva tus contactos. Es
tan importante construir tu red
como mantenerla adecuadamen-
te, pues asi se retroalimenta.
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tren. No espamedis a vuestros
cionlackos”,

Ademis de estas platalor-
mas, exislen muchas comuni=
dades de profesionales basadas
on boletines, listas de corren, fo-
ros ¥ Blogs a las que Alastruey
recomienda snscribirse: “Son
hevmnienlas [anldsticas paca
compartir recursns v conoci-
miento, estar actualizado v co-
nectado, sobre todo con ente
sepgrificamente lejana”,

Alastruey deliende que In-
Lernel es una herramicnla muy
imporlanle para la pesliin dia-
riade la red de contactos, "poro
sicmpre hay que combinarla
con encuentros presenciales”.

Las revmiones fisicas de net-
wwrking mas importantes en
Espana agmpin a profesiona-
les de Ja tecnologia, que usan
Internet para difimdirlas, Des-
taean el Tharsday Internet, en
Madrid, el Mobile Monday, cn
Barcelona, para lelelonia md-
vil; los recuperados Firsl Tues-
day, en Bareelona, para inverso-
reg y emprendedoros, y las Co-
midas de Negocios Margueze,
en Madvid v Barcelona,

Pero el networking no aca-
ba cnando se pisa la calle, Elor-
vanizador motiva a la gente in-
vitando a un conferenciants, o
cion juegos, Fn los encnentros
quo promucve ProveclosTIC,
vada persona recibe un lole
con lanlas lagjelas como asis-
tentes, Cada nna tivne una fra-
se que invita a descubrivse los
unos a los otms y cambiar la
tamjeta-pista por una tageta de
visita: “duieres saber qué son
los Google Adwords? Busca a
Magali”,

PROYECTOSTIC: weww. proyeclosic.com
MARQUEZE: wwnw.marguezetal eeomcam
THURSDAY INTERNET:

wwwe thursdayintemet com

MOBILE MONDAY BARCELONA:
wimiobil eimondaybarc el oma.com
HRST TUESDAY: wiane firsttuesday ez
ECONOZCO: waany aconozeo.com
NEURDNA wwww. neurana.com

XING: wrrvy xing.com



