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“Hoy en dia se financian
proyectos, no ideas”

. Amaia Helguera y Carlos Blanco, organizadores de First Tuesday

I cuarto encuentro de First

Tuesday se celebrd recien-

emente en Barcelona.
Acudieron mas de ciento veinte
emprendedores e inversores pa-
ra debatir sobre como las em-
presas de Internet v Nuevas Tec-
nologias pueden encontrar fi-
nanciacion.
Participaron en esta sesion tres
empresarios vinculados al sector
del Capiral Riesgo: Christopher
Pommerening, Managing Part-
ner del fondo de Capital Riesgo
Active Capital Partmers [(ACF),
Daniel Sanchez, socio de Nauta
Capital, v Rodolfo Carpintier,
quién en la actualidad junto con
Digital Assets Deployment
[DAD) esta actuando como busi-
ness angel. Como moderador es-
tuvo Carlos Blanco, Director de
Grupo ItNet v co-fundador de
First Tuesday.

Capital Riesgo en auge

El mercado del Capital Riesgo
en Espafia esta en pleno auge,
como lo demuestra un estudio
realizado por el Furopean Ven-
ture Capital Association, que re-
vela que el volumen de inver-
sion en Capital Riesgo se mult-
plicd por 2’5 en 2005 respecto a
2004. La bolsa v el sector inmo-
biliario estan en niveles muy al-
tos, lo que propicia inversiones
alternativas favorables al mer-
cado tecnoldgico, segun Daniel
Sanchez. En este ambito, hay
que diferenciar el papel de los
business angels, de las incuba-
doras de negocios v de los fon-
dos de Capital Riesgo. Los busi-
ness angels suelen participar en
el proyecto tanto en inversion
monetaria como en aportaclon
de inteligencia de negocio v
networking. Mientras que las
incubadoras de negocios son
centros de apoyo que ayudan a
montar la empresa, encargando-
se de evaluar la viabilidad técni-
ca, financiera v de mercado del
proyecto empresarial, v hasta
facilitan acceso a financiacion.
En cuanto a los fondos de Capi-
tal Riesgo, entran en juego
aportando financiacidn cuando
el emprendedor ya ha probado

que su idea es viahle. No existen
sectores especialmente atracti-
vos a la hora de encontrar fi-
nanciacion, pudiendo encon-
trarse tanto empresas de bebidas
espirituosas, editoriales, outlets
de moda, como empresas de lo-
teria en Internet. Sin embargo,
los tres ponentes coincidieron
en que los proyectos con mas
€xito se caracterizan por su as-
pecto novedoso en el sector, un
alto grado de tecnologia, un ra-
tio de rentabilidad-riesgo eleva-
do asi como una visién interna-
cional. Lo que quedd claro en el
encuentro es que hoy dia, se fi-
nancian proyectos, no ideas. Se-
gun Rodolfo Carpintier "lo que
mas importa a la hora de inver-
tir, es el compromiso del em-
prendedor, que tenga la medida
de lo que quiere hacer, mas que
el propio proyecto™. Y es que el
personaje del emprendedor des-
empefia un papel capital cuando
se trata de conseguir financia-
cion: "Las empresas de Capital
Riesgo suelen invertir en empre-
sarios que han probado que
pueden crear una empresa y
lanzarla al mercado por si solos,
con capital propio al inicio, e
incluso con la ayuda de busi-
ness angels o del sector publico
posteriormente”, sefala Christo-
pher Pommerening. La idea del
emprendedor tiene que respon-

der ante todo a las 3F's america-
nas: Friends, Fools v Family. Se
trata de convencer a su entormo
para poder convencer a poten-
ciales inversores porque "si el
emprendedor no ha sido capaz
de entusiasmarles, las probabili-
dades de que lo haga con inver-
sores seran bajas”, afiade Car-
pintier. "Lo primero en el plan
de negocios es el equipo”, co-
menta Christopher Pommere-
ning. Una buena idea sin equipo
vale menos que un buen equipo
con una idea regular”, afiade
Christopher. Al comparar el
mercado de inversores en Espa-
fia con otros paises, destacan la
diferencia en el mimero de in-
versores v el importe de sus in-
versiones. En Espafa, las canti-
dades que se suelen invertir os-
cilan entre uno y tres millones
de euros. "Sélo existen entre
ocho v diez fondos de capital
riesgo en Madrid, Barcelona v el
Norte del pais, que invierten
mas de tres millones de euros en
un proyecto”. Sin embargo, en
ciudades como Londres, Chica-
go, Boston o Nueva York, en
una manzana se pueden encon-
trar hasta doce fondos dispues-
tos a invertir un capital de entre
400 w 800 millones de dolares”,
Daniel Sanchez.
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